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DEVENGO DEL RESULTADO Y EFECTOS RELACIONADOS CON EL IMPUESTO A
LA RENTA

El articulo refleja la conferencia del autor en las Jornadas Universitarias de Contabilidad, del 16/11/2017
-desarrolladas en el Departamento de Ciencias de la Administracién de la Universidad Nacional del Sur, Bahia
Blanca-. De esta forma se complementa el trabajo desarrollado en las Jornadas Universitarias de Contabilidad
-efectuadas en la Facultad de Ciencias Econémicas de la Universidad Nacional de Mar del Plata- en 2016 y
gue fue publicada en la D&G 209 de febrero/2017.

Durante un lapso de tiempo, cuya prolongacion hace dudar sobre su calificacion como acontecimiento coyuntural, se acepto, en
la informaciéon publica proporcionada por via contable en Argentina, que el resultado comunicado no contemplara ajustes
provocados por la alteracidon derivada de la inflacion sobre el signo monetario utilizado en su medicion.

Esto permite entender que la manifestacion aceptada en la interpretacién de los efectos de la actividad desarrollada no se
presentara respetando los procedimientos determinantes que debieron emplearse para ofrecer una adecuada formulacién de los
estados contables que ellos pusieron en evidencia.

Quedd demostrada, claramente, una tolerancia de la imposicion del Estado para vulnerar la aplicacion de los fundamentos que se
deberian usar para expresar el resultado periddico y, de ese modo, el sometimiento a una norma de conducta que modifica su
natural demostracion.

Sin embargo, no se puso demasiado énfasis para reconocer, en una partida especial, la existencia de una accién sobre el
impuesto a la renta en los periodos en que ello ocurrid, que habria permitido presentar su efecto como anémalo, justificando que
el gravamen determinado se comportaba como una exaccion independiente, a la que no interesa sino una manera de reconocer la
participacién del Fisco en el acrecentamiento -aqui en alguna medida falso- del patrimonio de la entidad involucrada.

Se ingresa, de tal modo, en el area de las llamadas “diferencias permanentes”, sobre las que se conocen pocos analisis
profundos. Es conveniente admitir que forman parte de una franja que se manifiesta inamovible, pero también que en esta
circunstancia se ignord, totalmente, al resultado admitido ortodoxamente para negarlo de modo absoluto, como confirmatorio de
una accién recaudadora extralimitada, ejecutada vorazmente con el respaldo de la pérdida del poder adquisitivo de la moneda
generada por el propio Estado recaudador. De tal suerte, uno de los determinantes de la contribucién atribuida al incremento del
patrimonio de las organizaciones, por sus ganancias, quedd desnaturalizado debido a su dependencia de la inflacion.

Las que se denominan “diferencias temporarias” son, en cada periodo, disparidades de imputacién en el tiempo, que hacen una
representacion insatisfactoria del resultado contable del periodo, pero cuyos efectos la ley computa como apropiables al ejercicio
en que ellos son indicados como tales y los califica como del afio que se establecen sobre la base de su normativa,
definitivamente.

La divergencia que se busca indicar entre los distintos criterios de cdlculo empleados para definir el resultado, segun se los
conciba desde lo contable o lo impositivo (que se justifica en que los argumentos de la ley estan basados en un devengo
equivocado de la ganancia periddica, susceptible de revertirse), solo demuestra que el perjuicio, que para el patrimonio representa
el gravamen, afecta un ingreso neto al que no corresponde y contravendria, de tal modo, el principio que exige su relacién directa
entre el ingreso y el sacrificio impuesto al esfuerzo para conseguirlo.

Si el impuesto no participa de la formacion del producto por el que se busca obtener un beneficio, deja de ser , debido a ello, la
causa del resultado para pasar a ser su consecuencia. Es por ello que no tiene sentido suponer que se lo deba atribuir en una
relacién directa con un ingreso que no ha provocado y se tenga, en cambio, como conclusidn légica entender que se verifica solo
después de la determinacidn de la ganancia, siendo por ello una manera de asignacion derivada del beneficio establecido.



No hay un devengo del resultado basado en un ingreso provocado, puntualmente, por cada producto que genera el costo del
mismo -convertido en gasto al realizarse- sino la aceptacidn de que una parte del resultado obtenido por la actividad de la entidad
se debe asignar a un factor necesario, interviniente en el otorgamiento de la personalidad para que el proceso que realizd se
pudiera llevar a cabo.

Luego, es totalmente absurdo aceptar que su imputacion deba relacionarse con el conjunto, como una erogacion provocada por
los efectos que periédicamente contribuyen a la formacién de un acrecentamiento patrimonial demostrado contablemente en un
estado contable de la entidad econdmica generadora, porque su magnitud totalizadora, de modo alguno, puede mostrarse como la
causa especifica que los origind en los bienes producidos, y ese resultado neto tampoco se pueda considerar derivado de haberse
obtenido como la ley exige con un criterio particular que lo atribuye a un periodo determinado inmodificable.

La uniformidad de las practicas destinadas a explicar las consecuencias de los hechos econémicos que afectan a los entes que
asumen la responsabilidad de procurar el incremento de sus recursos destinados a la satisfaccion de las necesidades de sus
promotores es una condicion requerida para hacerlo de modo que resulten de la mayor utilidad.

Cumpliendo ese requisito, la informacidon brindada por los estados contables permite realizar cotejos de mayor y mejor
aprovechamiento cuando se los deba aplicar, frecuentemente, en la apreciacion de la evolucidon de las organizaciones, en la
comparacion con otras y en la consolidaciéon que las integra en todos los alcances, incluyendo el que puede intentarse en auxilio
del analisis econdmico del desarrollo de un pais.

Las leyes referidas al impuesto a las ganancias en el mundo, por lo general, adoptan diferentes posturas cuando hacen el
tratamiento de lo que corresponde a las personas fisicas y a las personas juridicas. Esto es también decisivo para aceptar que el
grado mas alto de equivalencia para tratar al contribuyente, con el propdsito de darle similar consideracion, no se logra
suponiendo al gravamen de ellas como un gasto de cada unidad econdémica cuando tengan diferente caracter juridico. Esto se
resuelve de manera mas ldgica si el gravamen se asume como un modo de retribucion a la participacion del Estado en los
beneficios de los residentes, cualquiera sea su condicién personal.

Las dificultades para encontrar un punto de equilibrio a nivel de las entidades como personas fisicas se manifiestan fuertemente
porque el impuesto actla personalmente, y cuando se trata de una persona fisica los posibles componentes patrimoniales que ella
detente, que representan unidades econdmicas diversas, no reciben, claramente, un impacto reconocible como procedente de la
tasa del conjunto afectado por la progresividad del gravamen. Ademas, el impuesto anual (calculado con pautas que aumentan a
medida que el beneficio crece), normalmente variaria y el inconveniente para asignarlo a cada uno de los integrantes se haria mas
critico al tener que pasar de un afio a otros, ya que su magnitud estaria siempre definida por la importancia del beneficio
reconocido en los distintos ejercicios.

Es por tal razén que la utilizacidon de la modalidad que adopta el diferimiento del impuesto se ubica, con exclusividad, en el
campo de las sociedades del tipo de las anénimas debido a que son gravadas, casi siempre, con mdédulos fijos.

La inconsistencia con respecto a la utilizacion del método de impuestos diferidos se agrava en el eventual caso de que la entidad
con responsabilidad limitada fuera gravada con tasas de impuesto progresivas.

El empleo del método que difiere el impuesto a las ganancias conduce a reflejar activos y pasivos, cuya accion efectiva queda
desplazada hacia ejercicios futuros. Sin embargo, como se deduce de lo anteriormente expuesto, el origen que se le adjudica est3a,
decididamente, ligado a una discrepancia advertida entre los modos de entender el resultado seglin normas contables o legales.
Se hace prevalecer el criterio contable, y los efectos de la diferencia a favor de lo sostenido en contabilidad se muestran como un
activo o un pasivo -diferidos- segun ello haga que el beneficio determinado sea contablemente menor o mayor.

La determinacidn del impuesto a las ganancias solo es posible con certeza cuando ha concluido el proceso que permite establecer
el resultado anual, a diferencia de la generalidad de los gastos potenciales, que aparecen identificados con el producto en curso,
que recién generara un ingreso cuando, después que se lo considera terminado, podra realizarse para explicar con ello el ingreso y
reconocer la existencia del gasto total que ha permitido conseguir, si es menor una ganancia y, si es mayor, una pérdida.

Esto reafirma la diferente naturaleza de este impuesto y confirma que su definicion como gasto no tiene sentido porque no es la
consecuencia de una decision productiva determinada para generar con ello un resultado dependiente de un ingreso vinculado a
tal propédsito. Como gasto, el impuesto tampoco podria diferirse si no se lo asocia a un ingreso buscado, ya que no tiene ni tendra
relacion directa con él porque no es su causa puntual. La expresion de cualquier costo no aplicado como diferido se justifica,
Unicamente, cuando el aplazamiento del efecto que representa estd ligado con el ingreso que se espera de la realizaciéon de un
producto que se esta gestando con su participacion; de otra forma es, al menos, dudosa la perspectiva de respaldarlo como
activo. Mucho menos es razonable hacer una interpretacién del impuesto como una menor carga del periodo, debido al retraso de
su posible manifestacion futura.

La clasificacion que se efectia dentro de un estado de situacién patrimonial, para este tipo de rubros, los vincula con los créditos
cuando se trata de activos, o con deudas si son pasivos, y su valoracion se logra con el producto de la diferencia temporaria
vigente por la tasa del impuesto correspondiente a ese momento que, como se ha dicho, en la generalidad de las legislaciones es
una, pero su sostenimiento, sin cambios, es administrado desde el Fisco.

El hecho de que la naturaleza de estas cuentas haga que se deban considerar contingentes les otorga un tratamiento que, para
darles vigencia, exigiria respaldarse en una alta probabilidad de ocurrencia futura y permitir una medicién objetiva, dificil de
conseguir en la mayoria de los casos. Esa propiedad las expone fuertemente porque tienen una gran dependencia de futuros
acontecimientos que pueden alterar sustancialmente el calculo que se haya efectuado al respecto, y tornan inviable un computo
razonable de eventuales modificaciones de los resultados de los ejercicios posteriores. Los hechos mas comunes que podrian
afectar la imputaciéon que se haya efectuado serian: cambios en el tratamiento legal de los conceptos involucrados, modificacién
de las tasas de impuesto de futuros periodos e incumplimiento del proyecto de reversién de las diferencias que se hubieran
registrado como temporarias.

Se insiste, a pesar que estos Ultimos argumentos tienen una importancia significativa, en que la razén de mayor peso, que se
opone de modo rotundo al empleo de esta metodologia, estd en la ubicacion de los efectos de los hechos que deben, en primer
lugar, afectar el espacio en que es posible colocar su acontecer, de manera que no originen dudas sobre su devengo. En el caso
del gravamen, cuya calificacion es motivo de analisis, su definicion es, claramente, la consecuencia de un modo impuesto por la
ley -obviamente aceptado por el contribuyente afectado en su declaracién jurada y previamente consentido, expectativamente, al
obtener su personalidad juridica- para momentos puntuales.



Ademas, es de singular contundencia la argumentacion hecha sobre la inconsistencia con respecto a la consideracion del
impuesto como gasto del periodo en que se manifiesta, debido a que no se comporta como elemento formador de los productos
generadores del eventual resultado por el que se grava a la entidad involucrada, lo que refuerza la idea de su desconexion con el
proceso que procura el beneficio periddico que justificard la exaccién; no es légica la proposicién de que se trata de una derivacion
directa de ese desarrollo como consumo del esfuerzo para lograr la ganancia. Se trata, en cambio, de su adjudicacion al concluir
una etapa con desenlace feliz que beneficia parcialmente al Estado socio de la entidad, como reconocimiento legal que le otorgd,
tacitamente, el acto en que asigné la personeria juridica al ente contribuyente.

Para determinar la materialidad de los componentes de un proceso econdémico, el principal fundamento que se encuentra es
relacionarlos con las transacciones que les da su razén de ser, que determina la importancia que cada acuerdo promueve, en el
que se consiente el precio aceptado por las partes intervinientes. También inciden en ello consecuencias de acontecimientos no
buscados que modifican inesperadamente el curso del proyecto y actian sobre la medida del esfuerzo planificado y, aunque
discutible, debe ser, igualmente, trascendente la importancia del tiempo que demanda la tarea productiva requerida. El resultado
de esa accién es parte del producto proyectado, para lo que se necesita incurrir en gastos y el impuesto que se calcula, recién
cuando se lo puede determinar, toma una parte como distribucién que se hace de él después de haberlo establecido.

Podria afirmarse, acudiendo a una figura opinable, que el resultado antes del impuesto que estd demostrado en el estado
correspondiente es la consecuencia de la actividad de la entidad econémica que lo genera, y el resultado que se expresa luego es
producto de restarse la participacion que el Estado logra por aplicacion del gravamen, siendo el efecto restante disponible para su
asignacion a la persona juridica.

El desembolso que se debe efectuar que disminuye el patrimonio neto de la entidad que lo tributa no muestra una ligazon directa
con los movimientos que se verificaron en el periodo a que corresponde el gravamen; surge después como consecuencia de la
verificacion que se hace de los efectos provocados en ese lapso, pero su determinacion responde al incremento que se reconocio
en ese patrimonio neto, no siendo la causa del mismo, sino la porcién a que el Estado tiene derecho por establecerlo la ley. No
deriva de las transacciones que condujeron a la formacion de los bienes que llevaron a ese incremento patrimonial; es, en cambio,
la consecuencia directa de encontrarse con ese acrecentamiento y poder distribuir parte del mismo como estaba legalmente
prescripto de antemano.

Algo mas sobre el devengo del impuesto a las ganancias

En teoria, la atribucién de costos a un ejercicio se hace en funcion del hecho sustancial generador del resultado; adicionalmente,
al considerar que el ingreso vinculado es ese componente esencial, se requiere que pueda medirse objetivamente y se haya
ponderado el riesgo sobre los efectos de la operacién que se analiza.

Si con esa guia no es posible hallar un fundamento de esa atribucion temporal, se deberia vincular al efecto que se quiere
asignar con un periodo anual al que se lo pueda relacionar razonablemente. Si ello fuera todavia imposible, el costo de que se
trate seria aplicable al espacio en que se manifiesta.

Los objetivos que se persiguen para asignar los factores del resultado, observados contable o fiscalmente, son diferentes. La
contabilidad procura una definiciéon que lo exprese para que la informacién permita adjudicarlo a los promotores de la empresa de
modo que sirva como indicador prudente de una distribucidon adecuada. La ley impositiva contempla, principalmente, la capacidad
de pago que permita al contribuyente tributar el gravamen sin mayores inconvenientes.

Esas diferencias hacen que, para la determinacion del beneficio imponible, la asignacidén de ingresos y costos se haga aplicando
criterios distintos que inciden en el modo de devengo de una manera particular.

Sobre la base de ese modo especial de interpretacion, la ley del impuesto establece la hipdtesis legal con elementos constitutivos
de la obligacién tributaria que supone a la ganancia periédica clara, indubitable, interpersonal y neutral para cualquier
contribuyente. Es el principio de legalidad que dispone como y cuando se cuantifican los efectos de los hechos econdmicos que se
utilizan para el calculo del gravamen.

La ley pretende, a su modo, calificar el hecho sustancial -la causa eficiente- de la ganancia, apelando a interpretarla como las
distintas formas de adquirir el dominio o perderlo en la mutacion patrimonial que otorga valor cambiante desde la incorporacion a
la pérdida de la funcién activa.

El devengo, como lo concibe la norma fiscal, genera obligaciones y una vez determinados los efectos que ello provoca, los hace
irreversibles.

No se debe perder de vista que la cuestion que pone en tramite la necesidad de devengar esta promovida por el resultado, lo que
indica que comprende a sus componentes atraidos por la ocurrencia del hecho esencial que lo genera.

El efecto impuesto a las ganancias responde a la variacion patrimonial con que define de una manera especial la naturaleza del
resultado, la que radica en como estd preceptuado por la ley su modo de cdlculo. Ese mecanismo se vale de los elementos que se
utilizan en contabilidad, pero los adopta empleando el criterio fiscal. Lo que hace, en rigor, al considerar los efectos de los hechos
que afectan al contribuyente, es interpretarlos declarando el sentido que les da. Luego los asocia y reconoce como impulsores del
significado que tienen para el Fisco y lo asigna a ese periodo como inamovible.

Aqui se advierte, claramente, un solo efecto que se traduce en la obligaciéon de abonar -la exaccién-. Esa consecuencia es ya
independiente de los elementos que sirvieron para determinar la base imponible que utilizé el Fisco para impulsar el cdlculo de lo
que la persona juridica debe pagar. Ese pasivo unifica el efecto y la procedencia de su devengo especifico, que queda circunscripto
a ubicar esa apropiacién del Estado dentro del afio fiscal. La causa del gravamen es el cambio que impositivamente reconoce la ley
del impuesto en el patrimonio de su interlocutor, que es la persona juridica.

Acerca de activos y pasivos diferidos

Un pasivo diferido deberia definirse como el importe correspondiente a ingresos no causados aun, que se reciben de sujetos
comprometidos en una transaccidn con la entidad que los percibe.

Es, por lo tanto, una obligacion que esas entradas de fondos originan debido a que su imputacion dentro de los resultados se
debera hacer en ejercicios futuros.

Se los obtiene como derivacion de prestaciones de servicios o ventas no cumplidas todavia, que se haran en periodos proximos y



se cancelaran con el cumplimiento del compromiso asumido al recibir el adelanto.

Son, en rigor, ingresos no devengados que el futuro receptor del servicio o del bien a entregar han desembolsado por anticipado.
Su denominacidon mas adecuada seria: “pasivos por percepcion adelantada de ingresos netos futuros”, en la que estan sefalados
los dos conceptos que originan la transaccién y sus consecuencias: cobro que se ha conseguido por ingresos netos que son de
ejercicios futuros.

El modelo de presentacidn de este tipo de efectos, que rigié a partir de 1954 en Argentina, parcializaba el motivo llamandolo
“Utilidades diferidas y a realizar en ejercicios futuros” aproximandose mas a la definicion de un resultado por obtenerse que a un
compromiso por haber cobrado por algo que se deberia considerar beneficio de un ejercicio posterior.

Tal como trata de ser impulsado por las normas mas recientes, el “impuesto diferido”, como pasivo, seria el que se agrega al
impuesto a pagar para reflejar el mayor gravamen que debe computarse contablemente, lo que no corresponde a la percepcion
anticipada de un ingreso. Buscando asimilar este concepto a la idea a que quiere conducir podria, forzadamente, imputarse como
el desembolso que correspondia hacer segun el proponente -que no acepta recibir el receptor potencial- y que, por ello, sera
abonado cuando esa obligacién se materialice en el futuro. Se trata de reconocer un perjuicio mayor, no un beneficio menor.

No hay otra explicacion referida a un activo diferido que considerarlo un gasto ya pagado pero aun no utilizado. El propdsito
perseguido al identificarlo estd en evitar su afectacion al resultado del periodo en que se muestra el desembolso.

Si el impuesto a las ganancias se reconoce como resultado empleado en la distribucion o como apropiado por el Estado, el
concepto de impuesto a las ganancias como activo diferido no seria aceptable, porque la exaccion dejaria de ser un gasto.

En rigor, todos los activos son gastos diferidos, ya que su objetivo es la produccion, y los fondos utilizados o comprometidos en
esa funcidn solo se agotan como consumos cuando se los extingue al vender, transformarlos en otros activos o considerarlos
inservibles. El impuesto a las ganancias pasa a manos de otra persona sin hacerlo por el derrotero de la produccion. La obligacidon
derivada de lo que impone la ley no se origina en un hecho que conduce al resultado econédmico de la entidad que lo genera, sino
que es la consecuencia de ese resultado, la forma de asignarlo de una persona juridica fisica o creada por la ley a otra persona
juridica que la reconoce o aceptd al otorgarle personalidad.
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